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Harald J Walther ist graduierter Dipl.-Kaufmann der Universitat Bayreuth
und zertifizierter persolog(R)-/DISG(R)-Trainer.

Zundachst im Marketing & Vertrieb internationaler Konzerne der Konsum-
& Investitionsglterindustrie (in Deutschland und Siidafrika) tatig,
wechselte er in die Schweiz und verhandelte viele Jahre als Vertriebsleiter
und International Sales Manager mit dem Detail-/Einzelhandel und/oder
Absatzmittlern/Distributoren neue Vertrage, Lieferkonditionen und
Reklamationen.

Seit mehreren Jahren arbeitet er erfolgreich als Trainer, Berater und
Coach fiir verschiedene Themen und Anbieter.

Seit 2016

Trainer und Coach in der VerhandlungsWerkstatt®, der durch sein
Zertifikat als persolog®/DISG®-Trainer Verhandlungstechnik mit den
verschiedenen Personlichkeitsprofilen verkntpft und vermittelt.

Ausbildung

« Dipl.-Kaufmann, Universitat Bayreuth

Weiterfiihrende Ausbildung

 Zertifizierter persolog(R)-/DISG(R)-Trainer
 Zertifizierter EVEREST-Methode® — Trainer

Berufliche Tatigkeiten

« Trainee in Vertrieb & Marketing International bei Grundig, Flirth

« Projektmanager bei Grundig Sidafrika, Johannesburg/Midrand

« Produktmanager Hilti GmbH, Kaufering/Mlinchen

« Business Development Manager B2C/Konsumgliter bei Schweizer
Familienunternehmen, Zirich

« Key Account Manager B2B/Industrie und B2C/Konsumgtiter in der
Schweiz

Harald J Walther ist gebiirtiger Stuttgarter, verheiratet und lebt mit zwei
Kindern in Zirich, Schweiz.




